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From bench to market?
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Inspiration von der Ryerson University

Accelerate

eSuccess

*Fokus: Wachsen,
Incubate Skalierung des
-Dep'oyment GeSChéftsmOde”S,

Finanzierung,
Netzwerke,
Internationalisierung

*Fokus: Starten,
Validierung des

Geschaftsmodell und
Ideate Griindung

*Experience
*Fokus: Ausprobieren,
Design Thinking,
Business Model
Generation, Prototyping
und ggf. Business Plan
Educate

*Disvovery

eFokus: Lernen und
Sensibilisieren

2 G-UT

Quelle: eigene Darstellung, basierend auf einer internen Prasentation der DMZ Toronto “Griinden an der Uni Tlbingen
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Lean Startup
Framework and definition

 Definition: a startup is
- temporary organization
designed to search
- for a repeatable and scalable business model
 Startups Fail Because They Confuse Search with Execute

aus: Startup Owners' Manual (Blank, Dorf, 2012)

*Griinden an der Uni Tiibingen
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Lean Startup
Framework and definition

» Auf Deutsch: ein Startup is die Suche nach einem skalierbaren
und nachhaltigen Geschaftsmodell und nicht die Umsetung eines
Business Plans

» Der Lean Startup-Ansatz stellt Methoden und einen agilen Prozel3
bereit zur frihzeitigen Validierung der Hypothesen hinsichtlich der
Kunden und weiterer Aspekte des Geschaftsmodells

*Griinden an der Uni Tibingen
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Was?

 100tagige englischsprachige Sommerschule (erstmalig
2015) an der Universitat Tubingen, offen flr jeden

* In der vorlesungsfreien Zeit des Sommersemesters

 In Anlehnung an Steve Blanks Lean Launchpad for Life
Sciences & Healthcare

MedTech Startup School
Tibingen

X2
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Wer nimmt Tell?

Internationale Fortgeschrittene Studierende, Doktoranden und Post-Docs
entwickeln in interdisziplindren Teams medizintechnische Produkte und
Geschaftsmodelle

Needs-driven project @
MedTech Startup School
Tibingen

Team-driven projects Q lI:II O

*Griinden an der Uni Tiibingen
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Customer Development is
how you search for the model

e )

£ 4~

Company
Building

Customer
Creation

Customer
Validation

Customer
Discovery

Product-
Market Fit

Problem-
Solution Fit

Scale
Organization

Business
Model

Proposed
MVP

Scale Execution

Scale Operations

Sales & Marketing
Roadmap

Proposed
Funnel(s)

Steve Blank's Customer Development by Brant Cooper; custdev.com
, R—

http://market-by-numbers.com ﬁ_,._
~Aarntant/iinlandc/ONT1NI/INCR Al ictA AV, A A
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Grundungsunterstitzung als Prozess

Sensibilisierung Lehre ldeen+Transfer Vorgriindung Griindung Wachstum

5 Exist-/JI-
Stipendien

2 Team pro

10 Grinder- Jahr im
Stipendien Accelerator
---------- Sensibilisierung :Dnrlﬁdil;tt?(/)n i Wachstum -

—— Lehre/ldeen/Transfer

G-UT

*Griinden an der Uni Tiibingen
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Immersion Lean Mondays
Slots

Practice Tools

2
a
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&
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On-Boarding

Mentor
Madness

MedTech Bootcamp

IP Workshop
General Business

G-UT

*Griinden an der Uni Tiibingen
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Our Journey for the next weeks

Customer Development &
1 25.07. Interviews
(Daniel)
Value Proposition
2 01.08. (Nils)
Customers
3 08.08. (Nils)
4 15.08. Activities & F_eessources
(Daniel)
HR
5 22.08. (Nils)
6 29.08. Key Partners Pitch 50
(Daniel)

10 | Author/Topic/Category/Title etc. © 28/12/2016 UniversGo?Uil-'[en

*Griinden an der Uni Tiibingen
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Our Journey for the next weeks

Channels
7 05.09. Dania)
8 12.09. Customer Rglatlonshlps
(Nils)
9 19.09. Revenue Model & Cost Structure
(Nils)
10 26.09. Getting ready for Investments
(Nils)
(Getting Ready to Pitch)
11 06.10. o)
12 10.10. Lessons Learned & Pitch Practice
(Daniel)
13 17.10. (Demo-Day - Moderator: Daniel) | Demo Day

11 | Author/Topic/Category/Title etc. © 28/12/2016 Universﬁffu;[en

*Griinden an der Uni Tiibingen
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Wer ist wie eingebunden?

Veranstaltungs- und Arbeitsraume

Programmbkoordination

Medical Advisors

Patentanmeldung

Curriculum

Demo Day

Medical Innovations Incubator GmbH
/Stiftung fiir Medizinnovationen

Universitatsklinikum Universitat Tibingen BioRegio STERN GmbH

Verbrauchsmaterial /Techn. Ausstattung

Mentorennetzwerk

Investorennetzwerk

G-UT

*Griinden an der Uni Tiibingen
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Deadline  Milestone Description Template? Will I learn this in a Practice Tool? How will | present the result?

Give a one-minute problem-solution
25.07 One-Minute-Pitch statment to inspire curiosity from No No Present it at the first Lean Monday.
potential partners.

14.08. Project Plan Write a project plan for the next three

years Yes Yes, on August 11th Upload it in the project channel in slack.com.

28.08. pitch Deck PrePare a 6 minutes pitch deck for your
project.

Build a pretotype or mock-up of your

No Yes, on August, 25th Upload it in the project channel in slack.com.

15.09. Pretotype product. No Yes, on September 8th Exihibt it at Open Stage.

02.10. Finance Plan x::: afinance plan for the next three Yes, on September 29th Upload it in the project channel in slack.com.
Pitch your project in front of investors . . . . 5

17.10 Demo Day No Yes, from July 9th till October 17th 2 minutes Laudatio and 6 minutes pitch

and industry representatives.

1 Business Model Canvas

G-UT

*Griinden an der Uni Tiibingen
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From bench to market,...
aber nicht ganz so schnell

« Teams haben sehr unterschiedliche Ausgangsbedingungen,
manche kommen schon als Team andere finden sich erst in der
MSS und bearbeiten ein flr sie neues Thema

* Needs-driven Projekte haben ein sehr hohes Potential, sind aber
tendenziell in einem sehr frihem Stadium-> Chance fir
Fordermittel, aber langerer Weg

» Herausforderung, aus Einzelpersonen in 100 Tagen Teams zu
bilden (es ist geplant der MSS ein weiteres Modul vorzuschalten)

*Griinden an der Uni Tibingen
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Get out of the Building!

» “There are no facts inside” (Steve Blank)

*Griinden an der Uni Tiibi
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Prof. Dr. Nils Hoegsdal
Dr. Lukas Radwan
Dr. Christoph Zrenner

hoegsdal@hdm-stuttgart.de




